Es cierto que hablar eficazmente

(o, si se prefiere, conseguir que nos escuchen)

no es tarea fácil.

El apretón de manos debe ser firme, ni muy duro,
 ni muy débil y sin zarandear demasiado La mano.

Un comercial debe cuidar mucho La puntualidad.
 Si tenemos una cita, debemos procurar no retrasarnos.
